Geschwister Tanner

ERSTES KAPITEL

Eines Morgens trat ein junger, knabenhafter Mann bei
einem Buchhindler ein und bat, daB man ihn dem Prinzi-
pal vorstellen mdge. Man tat, was er wiinschte. Der
Buchhindler, ein alter Mann von sehr ehrwiirdigem Aus-
sechen, sah den etwas schiichtern vor ihm Stehenden
scharf an und forderte ihn auf, zu sprechen. «Ich will
Buchhindler werden», sagte der jugendliche Anfinger,
«ich habe Sehnsucht darnach und ich weiB nicht, was
mich davon abhalten kdnnte, mein Vorhaben ins Werk
zu setzen. Unter dem Buchhandel stellte ich mir von
jeher etwas Entziickendes vor und ich verstehe niche,
warum ich immer noch auBerhalb dieses Lieblichen und
Schonen schmachten mubB. Sehen Sie, mein Herr, ich
komme mir, so wie ich jetzt vor Ihnen dastehe, auBer-
ordentlich dazu geeignet vor, Biicher aus Threm Laden
zu verkaufen, so viele, als Sie nur wiinschen kénnen zu
verkaufen. Ichbin der geborene Verkiufer: galant, hurtig,
hoflich, schnell, kurzangebunden, raschentschlossen,
rechnerisch, aufmerksam, ehrlich und doch nicht so
dumm ehrlich, wie ich vielleicht aussehe. Ich kann Preise
herabsetzen, wenn ich einen armen Teufel von Studenten
vor mir habe, und kann Preise hochschrauben, um den
reichen Leuten ein Wohlgefallen zu erweisen, von denen
ich annehmen muB, daB sie manches Mal nicht wissen,

Les enfants Tanner

CHAPITRE UN

Un beau matin, un jeune homme ayant plutét Pair
d’un adolescent entra chez un libraire et demanda
qu’on voulit bien le présenter au patron. Ce que I'on
fit. Le libraire, un vieil homme trés digne, dévisagea
avec attention ce gargon qui se tenait devant lui un
peu géné, et 'invita A parler. « Je veux étre libraire, dit
le jeune homme, ¢’est une envie que j’ai et je ne vois
pas ce qui pourrait m’empécher de la suivre jusqu’au
bout. Je me suis toujours imaginé le commerce des
livres comme quelque chose de merveilleux, un
bonheur, et il n’y a aucune raison pour que j’en sois
privé plus longtemps. Regardez, monsieur, comme je
suis la devant vous, je me sens une extraordinaire
aptitude a vendre des livres dans votre magasin, en
vendre autant que vous pourriez souhaiter. Je suis un
vendeur-né : affable, vif, poli, rapide, parlant peu,
décidant vite, comptant bien, attentif, honnéte, mais
pas non plus aussi bétement honnéte que j’en ai peut-
étre Pair. Je sais baisser un prix quand j’ai affaire 3 un
pauvre diable d’étudiant et je sais aussi le faire monter
¢’il ne s’agit que de rendre service aux riches, dont je
vois bien que parfois ils ne savent que faire de leur
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